職　務　経　歴　書

200×年×月×日

氏名　○○　○○

tel:090-0000-0000

e-mail:abcde@efghi.co.jp

■自己ＰＲ

　取引先と長期的なリレーションを構築し、実績を積み重ねてゆく代理店営業を得意としています。これまで対前年実績を下回ったことがなく、既存の取引先に信頼された結果だと自負しています。現職では本部の情報を流してゆくだけではなく、自ら問題点を考え解決法を提案する提案型営業にも積極的に取り組んでおり、大手販売店×××××××で店舗内ショールームを開設し販売実績を延ばすなど成果を上げています。

■職務経歴

200×年×月~200×年×月

	株式会社×××××　【事業内容】総合電機メーカー販売会社　【資本金】×××億円　

【従業員数】×××名　【年商】×××億円　【設立】19××年×月　


200×年×月　××営業本部××営業部大阪営業所配属

［販売方法］大手量販店、カメラ店経由の代理店販売

［取扱商品］高級オーディオなど

［担当地域］関西エリア　［担当社数］約20社

［営業手法］新規開拓10％　既存取引先90％

【主な業務】

· 代理店とのリレーション強化、販売情報の提供、販売支援活動

· 販売促進プランの提案、実行サポート

· 代理店の新規開拓

【主な実績】

· 既存代理店に対する積極的に提案営業を展開。店舗内ショールーム設置など、店舗改装も伴う販売促進プランを提案、推進。改装に応じた代理店の売上が×年に対前年比170％を記録（増加率社内トップ）した。

	年度
	売上高
	達成率
	前年比
	開拓数

	×年
	××××万円
	89％
	106％
	2社

	×年
	××××万円
	108％
	111％
	3社

	×年
	××××万円
	117％
	116％
	3社


199×年×月~200×年×月

	株式会社×××××　【事業内容】サッシメーカー　【資本金】××億円　

【従業員数】×××名　【年商】×××億円　【設立】19××年×月　


199×年×月　××営業部千葉支店配属

［販売方法］工務店、ホームセンター経由の代理店販売

［取扱商品］住宅用アルミサッシ、キッチンなど

［担当地域］千葉エリア　［担当社数］約30社

［営業手法］新規開拓20％　既存取引先80％

【主な業務】

· 代理店とのリレーション強化、販売情報の提供、販売支援活動

· ショールームにおけるエンドユーザーに対する商品説明

· 代理店の新規開拓

【主な実績】

· 有力代理店への深耕営業による販売総額の増加（対前年比平均20％アップ）

· ホームセンターなどの新しい販売ルートの開拓（3社開拓し、すべて支店内５位以内の実績）

	年度
	売上高
	達成率
	前年比
	支店内実績

	×年
	××××万円
	100％
	108％
	―

	×年
	××××万円
	129％
	122％
	新規開拓数第1位

	×年
	××××万円
	138％
	119％
	業績支店トップ

















